
 

 

Bijlage 1: Toelichting meest voorkomende uitvoeringsvormen van financiële 

arrangementen  

 

Er zijn verschillende mogelijkheden om financiële afspraken te maken. Hieronder worden de drie 

meest voorkomende type afspraken kort beschreven, deze kunnen afzonderlijk van elkaar, maar 

ook bijvoorbeeld in combinatie worden toegepast. 

 

1) Bij prijs/volume afspraken lopen kortingen op bij stijgende volumes. De opbrengst van 

prijs/volume arrangementen hangt sterk af van de mate waarin de individuele producten 

worden voorgeschreven.   

2) Een ander voorbeeld waar sprake is van een relatie met volumes is als er een zogenaamde 

budget cap, een uitgavenplafond wordt afgesproken. De macro uitgaven zijn dan nooit 

hoger dan het afgesproken maximum. Als het geneesmiddel in mindere mate dan verwacht 

wordt voorgeschreven, wordt het plafond minder snel gehaald.  

Deze twee type arrangementen zijn primair instrumenten om de macro-uitgaven te dempen zodra 

deze door hoge voorschrijfvolumes hoog uitvallen. Dat betekent dat als het voorschrijfvolume van 

een nieuw geneesmiddel het eerste jaar nog laag is, of in de praktijk achterblijft bij de maximaal 

mogelijk geachte volumes, er sprake kan zijn van geen of een relatief lage korting. Daar staat 

logischerwijs tegenover dat dan ook de totale macro-uitgaven nog relatief “laag” zijn.  

 

3) Een andere vorm van een financiële afspraak is een vast kortingspercentage. De prijs die 

voor het geneesmiddel wordt betaald is dan altijd gelijk, ongeacht hoeveel er wordt 

voorgeschreven.  

 

Naast deze vormen van arrangementen kunnen er ook elementen worden opgenomen die zijn 

gerelateerd aan de effectiviteit van een behandeling. Denk hierbij bijvoorbeeld aan afspraken over 

maximaal vergoede behandelduur. Ook ‘pay for perfomance’ afspraken waarbij achteraf alleen 

betaald wordt voor patiënten bij wie de behandeling aanslaat zijn in principe mogelijk. Bij de 

lopende financiële arrangementen is pay for performance nog niet aan de orde geweest.  

 

Bij alle afspraken geldt dat er sprake kan zijn van openbare lijstprijsverlagingen, vertrouwelijke 

afspraken of een combinatie van beide.  

 

 


